
Een nieuwe fase voor Rochewood na een management
buy out gefaciliteerd door Caple

Caple heeft een bovengemiddelde blanco financiering gefaciliteerd voor Rochewood B.V. in
Harderwijk. Deze detacheringsspecialist in de verzekeringssector gaat een nieuwe
ontwikkelingsfase in. Door de transactie nemen de oprichters een stapje terug en verwerft het
management een controlerend belang om de onderneming in de toekomst verder uit te bouwen.

Opgericht in 2011 is Rochewood inmiddels een gekende specialist in detachering voor de
verzekeringssector. Door vanaf het begin de focus te leggen op de kwaliteit van de
dienstverlening en die van de medewerkers, mag Rochewood inmiddels bekende namen zoals
Achmea, ASR en Vivat tot de vaste klanten rekenen. De unieke en persoonlijke aanpak biedt
gemotiveerde professionals in finance binnen Rochewood de carrière mogelijkheden die ze
zoeken. De combinatie van onafhankelijke en deskundige professionals met tevreden klanten
zorgt ervoor dat Rochewood is uitgegroeid tot een referentie binnen dit segment.

Caple begeleidt financieringen tot € 5 mln. In nauwe samenwerking met de adviseurs van de
onderneming is een 6 jarige blanco lening gearrangeerd. De hoofdsom staat in ruime verhouding
tot de omvang en waarde van de onderneming. Met deze faciliteit is een management buy out
uitgewerkt waarbij een deel van het management na een lange en succesvolle staat van dienst
het stokje heeft overgedragen aan de overige managers.  

“Deze transactiefinanciering is een goed voorbeeld van wat wij kunnen bieden. Bij management
buy outs is juist stabiele langjarige blanco financiering belangrijk. Hiermee kan management de
beoogde aankoop realiseren zonder dat nieuwe externe aandeelhouders aangetrokken moeten
worden. Omdat wij een goed inzicht in de toekomstige kasstromen hebben, biedt de propositie
met BNP Paribas Asset Management veel toegevoegde waarde als goodwill gefinancierd wordt
uit de toekomstige resultaten van de onderneming.” 

Jan Marius Louwerse, Head of Credit NL, Caple


